
A

g

e

n

z

i

a

 

S

E

O

COME USARE LA SEO 
E L'INTELLIGENZA ARTIFICIALE 
PER MOLTIPLICARE I CLIENTI



C
H

I S
O

N
O Sono Laura Venturini, imprenditrice, docente, consulente 

SEO e mentor per alcune startup.

Membro del direttivo del Gruppo Terziario Donna Milano, 

Monza e Brianza.

Nel 2014, ho fondato Quindo, agenzia SEO, senza uffici e 

con uno staff (quasi) tutto al femminile, che coordino da 

remoto. 

Aiutiamo le aziende ad aumentare il fatturato, migliorare 

la visibilità su Google e far crescere la brand reputation.
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➔ SEO e intelligenza artificiale per l’acquisizione di clienti online

➔ Ricerca delle parole chiave e ottimizzazione del sito web

➔ Ottimizzazione del contenuto e dell’esperienza utente con l’ia

➔ Utilizzo dell’intelligenza artificiale per potenziare la seo



SEO E INTELLIGENZA ARTIFICIALE 



TECNOLOGIA CONTENUTO

COME FUNZIONA LA SEO?

AUTOREVOLEZZA



COME FUNZIONA L’AI?

Illustrazione: DALL-E

➔ Sistemi in grado di apprendere

➔ Simulare ragionamenti come esseri 
umani
 

➔ Interagire in modo naturale e fluido

➔ Processare enormi quantità di dati

➔ Individuare modelli e tendenze

➔ Fornire insight utili basati sul contesto



NATURAL LANGUAGE PROCESSING, 
MACHINE LEARNING E AI 
GENERATIVA: A CHE PUNTO 
SIAMO? 



Non c’è corrispondenza con la 
parola chiave ma Google capisce 
l’intento di ricerca.



SEARCH GENERATIVE 
EXPERIENCE (SGE) è 
una nuova funzione 
sperimentale di Google 
Search che utilizza 
l'intelligenza artificiale 
generativa per fornire 
agli utenti risultati di 
ricerca più completi e 
informativi.

SGE comprende il contesto di 
una query e generare un 
riepilogo dei risultati di ricerca 
più rilevanti e pertinenti.
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➔ CAPIRE GLI INTENTI DI RICERCA DEL POTENZIALE CLIENTE

➔ REVISIONARE I CONTENUTI

➔ COSTRUIRE UN BRAND RICONOSCIBILE

➔ AVERE UN SITO CHE RISPETTA LE LINEE GUIDA DI GOOGLE

➔ AUMENTARE L’AUTOREVOLEZZA (CON LA LINK BUILDING)



RICERCA DELLE PAROLE CHIAVE 
E OTTIMIZZAZIONE DEL SITO WEB
CON CHATGPT



IL PROMPT PERFETTO

1. Definisci il RUOLO DELL’AI

2. Costruisci un CONTESTO chiaro

3. Delimita il TARGET

4. Scegli un TONO 

5. Usa VERBI CHIARI E FRASI AFFERMATIVE

6. Ricordati di INTERAGIRE

7. NON PRESUPPORRE niente (l’AI ti crede!)

8. EVITA BIAS 

9. Scegli il FORMATO OUTPUT che desideri

10. Ottieni risposte perfette aiutando l’AI con RIFERIMENTI ED ESEMPI



RUOLO DELL’AI



CONTESTO



TARGET
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INTENTI DI RICERCA





GOOGLE TRENDS



ALSO ASKED



ANALISI COMPETITOR





GENERARE CONTENUTO





REVISIONARE UN CONTENUTO



GOOGLE SEARCH CONSOLE

RENDIMENTO

>QUERY

>PAGINE 

>FILTRA

>ESPORTA



IDEE PER PAROLE CHIAVE

➔ Per l'argomento "prestito personale" quali sono le 20 parole chiave principali 
che includono "migliore"

➔ Per l'argomento "prestito personale" quali sono le 20 parole chiave principali 
che includono "benefici"

➔ Per l'argomento "prestito personale" quali sono le 20 parole chiave principali 
che includono "vantaggi"

➔ Per l'argomento "prestito personale" quali sono le 20 parole chiave principali 
che includono "differenze"



INTENTI DI RICERCA



UTENTI > CLIENTI 





UTILIZZARE L’INTELLIGENZA 
ARTIFICIALE PER POTENZIARE 
LA SEO (E INTERCETTARE CLIENTI)



ANALIZZARE LA SERP

Per i marchi principali di 
{prestiti personali} quali sono 
le parole chiave principali "in 
confronto" o “vs”



GENERARE NUOVE IDEE

Sulla base 
dell’analisi 
precedente puoi 
propormi 10 titoli 
efficaci in ottica 
SEO?



FAQ 

Indica 30 domande 
frequenti in ambito 
“prestiti personali”



GUEST POSTING

Indicami una lista di 10 siti 
autorevoli per la parola 
chiave "prestiti personali" 



IDEE PER LEAD MAGNET

Genera un elenco di 
10 fatti e statistiche relativi 
ai prestiti personali, 
includendo la fonte.



SCRITTURA PROFESSIONALE

Scrivi una pagina prodotto 
sui prestiti personali come 
se fosse scritta da un 
consulente finanziario



MIGLIORARE IL CTR

Scrivi 3 esempi di titoli di post di blog alternativi a "Cosa sono i prestiti 
personali?" con CTR più elevato per la parola chiave "prestiti personali"



P.O.V. PERSONAL FINANCE ADVISOR

Professione/Ruolo: Consulente finanziario personale
Responsabilità chiave: consulenza ai clienti su questioni finanziarie, definizione 
del budget, investimenti e pianificazione pensionistica.
Conoscenze o competenze: mercati finanziari, leggi fiscali, pianificazione 
patrimoniale, gestione del rischio.
Sfide tipiche: affrontare le preoccupazioni finanziarie dei clienti, mantenersi 
aggiornati sui cambiamenti del mercato.
Progetti attuali: elaborazione di piani finanziari per i clienti, conduzione di 
seminari finanziari.
Gergo o terminologia: Roth IRA, asset allocation, rendite, fiduciario.
Scopi e obiettivi: garantire la sicurezza finanziaria dei clienti, aumentando i loro 
investimenti.
Interazioni: clienti, istituzioni finanziarie, professionisti fiscali.



TARGET ALTO SPENDENTE

Suggerisci tre titoli accattivanti per un target alto spendente



P.O.V. GENITORE RESPONSABILE

Nome: Francesca
Età: 35 anni
Stato Civile: Sposata con due figli
Residenza: Roma, Italia
Professione/Ruolo: Impiegata Postale
Progetti Attuali: Elaborazione di un piano di risparmio per le future spese 
educative dei figli. Ricerca di opportunità di prestito personale per coprire spese 
impreviste o miglioramenti domestici
Scopi e Obiettivi: Garantire la sicurezza finanziaria della famiglia, mettendo da 
parte risparmi regolari
Preferenze di Acquisto: Francesca è propensa a fare ricerche approfondite 
prima di prendere decisioni finanziarie, valutando diverse opzioni e consultando 
recensioni online.
Valore del Servizio Clienti: Apprezza un servizio clienti eccellente e è più 
propensa a scegliere fornitori che offrono supporto e assistenza tempestiva.



IL CLIENTE AL CENTRO





La conoscenza è avere la risposta giusta. 
L’intelligenza è avere la domanda giusta.

 

Claude Lévi Strauss
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GRAZIE!

Laura Venturini
l.venturini@quindo.it
+39 324 8434662


