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« "Presentare con efficacia attraverso il pensiero visivo"»

O

STA PER INIZIARE

NEL CORSO DEL WEBINAR SCOPRIRATL:

- Pensiero visivo: 'approccio ed il beneficio nella complessita
- Cosa viene ricordato con efficacia

- Strutture comunicative per vari tipi di situazione

- Stili di slide che possono aiutare I'esposizione

- Elementi per una presentazione memorabile

A cura di Gian Carlo Manzoni www.gilancarlomanzoni.com
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Una sera al ristorante










Oggi, la conversazione é visuale.

O

Viviamo tempi di comunicazione visuale senza

T @) | e -
Q , AR REATTIN precedenti.
%) IS VISVAL.

SHOPPING IS VISVAL .

Qualunque cosa facciate, se volete partecipare alla
conversazione, dovete essere visuali
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s vIisvAaLlL .

SRROPPING IS VISVAL -

IF Yov WANT To ENTER

THE COMNVERSATION, ‘foVv
MEED TOo BE visvAl Toe/

«visuali»

e un metodo, un programma concreto e pragmatico per diventare piu

e un processo e un insieme di strumenti
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Il Disegno,

e un modo () di pensare.







Dove e la visione, la grande immagine, il quadro di insieme?
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Dove e il FOCUS?
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OQuello che stiamo
realmente
cercando e la

chiarezza.
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Chi utilizza uno
schema visuale
per presentare
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Chi ha la migliore immaginazione,

vi@e.
|

Build = . Visuals engage.
Your

Visual il ’F )2\
Muscle
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Quale approccio per creare presentazioni memorabili?

- Inatteso
Sottolinea gli aspetti
iInnovativi, insoliti
O sorprendenti.

- Emotivo

Dai al pubblico una ragione
per sentirsi coinvolto.

- Semplice
Scegli un messaggio
semplice e coerente per
presentare i contenuti che
seguiranno
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Consigli di buona
visualizzazione
Inizia andando al punto

L’app Google Traduttore
e in grado di ripetere
tutto quello che dici in

NOVANTA
LINGUE dal tedesco

e dal giapponese, al
ceco e allo zulu.

My Non aspettare fino alla
/NI fine della presentazione
/4 perintrodurre il concetto
/& principale.

., Rivelail tuo prodotto o la

tua idea (in questo caso

% {i un'app di traduzione) fin
¥ dallinizio.




CA

Suggerimento

Racconta al pubblico il
problema attraverso una
storia, idealmente una
persona.

Consigli di buona visualizzazione
Racconta una storia

Questo e Alberto.

Recentemente si e trasferito dalla
Spagna all'Irlanda del Nord.

Ama il calcio ma ha paura di non
riuscire a parlare con 'allenatore
o con i compagni di squadra.
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| 4 tipi di Storie :

O

INFORMAT ION [
SN A PP - Ry
The REPORT The EXPLANATION

7N \/I

HVRDPLE

The PITCH
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Con le Storie possiamo domare la complessita.




Consigli di buona visualizzazione
Mostra una mappa quando stai parlando di un luogo

IVORY
COAST

In just the span of a few
years, Ivory Coast has
went from producing
zero speciality coffee to
hosting the Brew of

N BAGS PRODUCED IN 2018:

260,000
S B> - > - > P> [>)




Consigli di buona visualizzazione
Aggiungi un grafico con linea del tempo per aiutare a

___visualizzareleidee ...

Timeline:

¢. 7,000 BCE - 5,000 BCE 403 BCE 166 BCE

Earliest known human habitation 457 BCE Earliest known human habitation Rome gives dominion over
on the Acropolis and around Hegemony of Athens over on the Acrepolis and around the Cyclades to Athens
the Agora of Athens contral Greece the Agora of Athens

914 BCE 431 BCE 387 BCE 86 BCE

Fall of the Peisistratid

tyranny in Athens

Athens invades Megara cks the The Roman general

Athenian port of Piraeus Sulls sacks Athens and
D
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Grazie per aver partecipato!

ASSEPRIM - C.so Venezia, 51 — Milano — www. asseprim.it — tel. 027750.452
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